MATCHWERK - ANLEITUNG

Team, Stammbaum & Benutzer

Der Stammbaum als Team-Zentrale mit Provision und
Einladungen, Benutzer & Einladungen, Jahresziele und Team-
Board

Zielgruppe: Administratoren und Inhaber / Leitung
Stand: 14.10.2026 - automatisch erzeugt mit dem Doku-Studio - alle gezeigten Daten sind
Demodaten
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n Der Stammbaum als Team-Zentrale

Team - Stammbaum ist die Zentrale fir dein Vertriebsteam: Hier siehst du, wer wen geworben
hat, stellst die Provision je Person ein und lddst neue Berater ein. Der Stammbaum steht in
allen Tarifen zur Verfigung; ohne das Modul ,Provisionen® zeigt er Struktur und Abschlisse
ohne Euro-Betrage.

Oben stehen vier Kacheln fir die ganze Firma:

e Personen im Stammbaum (darunter die Zahl offener Einladungen),
e Abschliisse — beurkundete Verkaufe,
¢ Provision verdient (davon bereits ausgezahlt),

¢ Provision erwartet — aus offenen Reservierungen und Notarterminen.

Greif & Co.

- BETA Stammbaum
Immobilien Alle zuklappen 9 Person einladen
=
Wer wen geworben hat, mit Provision je Person und als Summe je Team. Klick auf eine Person zum Bearbeiten. i
7= Aufgaben [1:1]
Personen Abschlisse Pr rdient Provision erwartet
) Meme Bbjeite 5 7 16.830 € 16.940 €
B Vorgange 1eingeladen beurkundet da zahit 4. offene Reservierungen und Notartermine

2, Kunden

Philipp Greif Team verdient (5)

-
Admin 2 Abschlisse 1direkt geworben 16.830 € -
|4l Verkaufsstand
sL Sophie Lang verdient erwartet  Team verdient (4) o
2} Berater-Provisionen Teamleitung @ Abschliisse 1 % 1direktgeworben o€ o€ 16.830 € -
l verdient erwartet  Team verdient (3)
Team . Tim Vogel (3) s
Berater 3 Abschliisse 2 % 1direkt geworben 3 6.670 € 9.160 € 16.830 €
98 Upersicht
Marlon Weber verdient erwartet  Team verdient (2) o
£° stammbaum Berater 2 Abschlisse 2 % 1direktgeworben 10.160 € 7.780 € 10.160 €
2,
¢a Partner & Netzwerk " Lena Roth verdient erwartet °
Vertriebspartner @ Abschliisse 1,5 % o€ € -
[@ Team-Board
. onas Hahn
Jahresziele JH 4 . R (¥ Erneutsenden [
eingeladen = Berater jonas.hahn@demo.example glltig bis 19.10.2026
After Sales
& Obersicht Verdient = Provision aus beurkundeten Abschlissen (mit dem bei der Beurkundung festgehaltenen Satz), erwartet = offene Reservierungen bis Notartermin. Stornierte Abschlisse zahlen nicht.
@ ersic

Team verdient" = die Person und alle darunter zusammen

[ Assistenz-Aufgaben

© Pakete & Preise

Nick Kramer
Inhaber / Leitung

Kostenfrei - unbegrenzt
Version 20.0-betad

Powered by Matchwerk
Der Stammbaum mit Summen je Person

Darunter der Baum: ganz oben Personen ohne Werber, eingeriickt jeweils die Personen, die sie
geworben haben. Jede Zeile nennt Rolle, beurkundete Abschlisse, den aktuellen Provisionssatz
und ,x direkt geworben®, rechts verdient und erwartet. Team verdient (n) ist die Summe der
Person und aller darunter — so siehst du auf einen Blick, was ein ganzes Team erwirtschaftet.
Mit dem Pfeil links klappst du ein Team zu oder auf, Alle zuklappen zeigt nur die oberste Ebene.



Greif & Co.
Immobilien

7= Aufgaben [1:]

€l Meine Objekte

@ Vorgange

2 Kunden

Geld

il Verkaufsstand

(2 Berater-Provisionen
Team

98 Ubersicht

¥° Stammbaum

& Partner & Netzwerk
[@ Team-Board
Jahresziele

After Sales

@ Ubersicht

[3 Assistenz-Aufgaben

© Pakete & Preise

Nick Kramer

NK ~

Inhaber / Leitung

Kostenfrei - unbegrenzt
Version 20.0-betad

Powered by Matchwerk

Stammbaum

Wer wen geworben hat, mit Provision je Person und als Summe je Team. Klick auf eine Person zum Bearbeiten.

Personen Abschlisse Pro n verdient
5 7 16.830 €
1eingeladen beurkundet d al nit 4

» Philipp Greif
Admin 2 Abschlisse 1direkt geworben
o ) SophielLang
Teamleitung @ Abschlisse 1 % 1direktgeworben k
v Tim Vogel
Berater 3 Abschlisse 2 % 1direkt geworben

o Marlon Weber
Berater 2 Abschlisse 2 % 1direkt geworben

Lena Roth
Vertriebspartner @ Abschliisse 1,5 %

Jonas Hahn

JH
eingeladen = Berater jonas.hahn@demo.example glltig bis 19.10.2026

verdient
Q€

verdient
6.670 €

verdient
10.160 €

Provision erwartet

16.940 €

offene Reservierungen und Notartermine

Team verdient (5)

s

16.830 €

erwartet  Team verdient (4) o
o€ 16.830 €
erwartet  Team verdient (3) o
9.160 € 16.830 €
erwartet  Team verdient (2) o
7.780 € 10.160 €
verdient erwartet o
o€ o€ -

(& Erneut senden o

Verdient = Provision aus beurkundeten Abschlissen (mit dem bei der Beurkundung festgehaltenen Satz), erwartet = offene Reservierungen bis Notartermin. Stornierte Abschlisse zahlen nicht.

~Team verdient" = die Person und alle darunter zusammen.

Team-Summe: Sophie Lang mit allen Beratern unter ihr

Verdient zahlt beurkundete Abschlisse mit dem bei der Beurkundung festgehaltenen Satz;
stornierte Abschlisse zdhlen nicht. Dieselbe Rechnung steckt in ,Meine Provision®, den Team-

und den Berater-Provisionen.



a Person ansehen und Provision einstellen

Ein Klick auf eine Person 6ffnet rechts das Seitenfenster:
e Zahlen — Abschlisse, Leads, aktueller Satz, verdient (davon ausgezahlt) und erwartet; bei
Personen mit eigenem Team zusétzlich ,Mit Team (n Personen)®

e Team — Geworben von (Werber; Personen, die schon unter ihr hingen, stehen nicht zur
Wahl, so entstehen keine Kreise), Rolle (Berater, Vertriebspartner oder Teamleitung) und
die E-Mail-Adresse.

¢ Provision — Treppe (Startsatz, dann +1 Prozentpunkt je 3 beurkundete Abschlisse,
héchstens 3 %) oder Fester Satz.

Lena Roth x
Vertriebspartner  aktiv

ahlen

bschlisse Leads Aktueller Satz

[} X 1,5 %

rdient davon ausgezahlt Erwartet

€ o€ Q€
Team
Geworben von Marlon Weber v
Rolle Vertriebspartner v
Kontakt lena.roth@demo.example
Provision
Modell Treppe  Fester Satz
Startsatz in % 15
Startsatz + 1 Prozentpunkt je 3 beurkundete Abschllsse, hdchstens
3 %. Beurkundete Abschllsse behalten ihren Satz.
Aktuell 1,5 %

8+ Darunter einladen

Seitenfenster mit Zahlen und Team



Lena Roth *
Vertriebspartner — aktiv

Zahlen

Abschllisse Leads Aktueller Satz
] [} 1,56%
Verdient davon ausgezahlt Erwartet
?€ o€ ?€
Team
(Geworben von Marlon Weber A
Rolle \ertriehspartner ~
Kontakt lena.roth@demo.example
Ivaision
Modell Treppe  Fester Satz
restersetzin @
\Gilt fir jeden neuen Abschluss. Beurkundete Abschllsse behalten
ihren Satz.
Aktuell 1,5 %
9+ Darunter einladen Speichern

Provisionsmodell ,Fester Satz“ mit 2 %

Speichern (ibernimmt alle Anderungen; der Baum ordnet sich bei einem neuen Werber sofort
neu. Der neue Satz gilt fur kiinftige Abschllisse — beurkundete Abschlisse behalten ihren Satz.
Werber, Rolle und Provision d@ndern nur Inhaber / Leitung und Administratoren; die Teamleitung
sieht das Seitenfenster nur lesend. Mit Darunter einladen im Seitenfenster lddst du direkt eine
neue Person unter dieser Person ein.



Greif & Co.
Immobilien

7= Aufgaben [1:]

€l Meine Objekte

@ Vorgange

2 Kunden

Geld

il Verkaufsstand

(2 Berater-Provisionen
Team

98 Ubersicht

¥° Stammbaum

& Partner & Netzwerk
[@ Team-Board
Jahresziele

After Sales

@ Ubersicht

[3 Assistenz-Aufgaben

© Pakete & Preise

Nick Kramer
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Stammbaum

Wer wen geworben hat, mit Provision je Person und als Summe je Team. Klick auf eine Person zum Bearbeiten.

Personen Abschlisse
1eingeladen beurkundet

» Philipp Greif
Admin 2 Abschlisse 1direkt geworben
o ) SophieLang
Teamleitung @ Abschlisse 1 % 1direktgeworben

v Tim Vogel
Berater 3 Abschlisse 2 % 1direkt geworben

o Marlon Weber
Berater 2 Abschlisse 2 % 1direkt geworben

Lena Roth
Vertriebspartner @ Abschliisse 2 %

Jonas Hahn
JH

eingeladen = Berater jonas.hahn@demo.example glltig bis 19.10.2026

verdient
[

verdient
6.670 €

verdient
10.160 €

Provision erwartet

16.940 €

offene Reservierungen und Notartermine

Team verdient (5)

8

16.830 €

erwartet  Team verdient (4) °
0 € 6.8 € 7
erwartet  Team verdient (3) °
9.160 € 16.830 €
erwartet  Team verdient (2) o
7.780 € 10.160 €
verdient erwartet o
o€ o€ -

(& Erneut senden o

Verdient = Provision aus beurkundeten Abschlissen (mit dem bei der Beurkundung festgehaltenen Satz), erwartet = offene Reservierungen bis Notartermin. Stornierte Abschlisse zahlen nicht.

~Team verdient" = die Person und alle darunter zusammen.

Lena Roth: gespeichert

Gespeichert: Lena Roth mit festem Satz



B Berater im Stammbaum einladen

Neue Berater ladst du im Stammbaum ein — dann stehen sie nach der Registrierung sofort an
der richtigen Stelle, mit Mitarbeiter-Zuordnung und Provision:

1. Person einladen oben rechts oder das Personen-Symbol in der Zeile einer Person
(,Darunter einladen*).

2. Name und E-Mail eintragen.

3. Rolle (Berater, Vertriebspartner, Teamleitung ...) und Geworben von prifen — beim
Personen-Symbol ist der Werber schon gesetzt.

4. Provision: Standard (Treppe ab 1 %), Treppe mit eigenem Startsatz oder Fester Satz.

5. Einladung senden.

Person einladen

Name E-Mail

Jana Wolf Jjana.wolf@demo.example

Rolle Geworben von
Berater v Marlon Weber

Provision

Standard  Treppe  Fester Satz

Startsatz in%| 1.5 g
Ol

Gilt ab der Registrierung.

Abbrechen £ Einladung senden

Einladung unter Marlon Weber mit Treppe ab 1,5 %

Mit eingerichtetem Mailversand bekommt die Person eine E-Mail mit dem Link zur Registrierung.
Ohne Mailversand zeigt Matchwerk den Registrierungslink an — mit Link kopieren schickst du
ihn selbst weiter, etwa per E-Mail oder Messenger. Der Link gilt 7 Tage.



Einladung angelegt

Der Mailversand ist noch nicht eingerichtet. Schick Jana Wolf diesen Link,
zum Beispiel per E-Mail oder Messenger:

[ /register?token=670611122071. 50571 7211a131dc88600619257211 ]

Einladung angelegt: Registrierungslink zum Weitergeben

Bis zur Registrierung steht die Person als eingeladen im Baum, mit Rolle, Adresse, Ablaufdatum
und Provisionsmodell. Erneut senden erzeugt einen frischen Link, das Papierkorb-Symbol zieht
die Einladung zurilick. Registriert sich die Person, wird aus der Einladung eine aktive Person mit
Werber und Provision.



Greif & Co.

- BETA Stammbaum
Immobilien Alle zuklappen P lad
Wer wen geworben hat, mit Provision je Person und als Summe je Team. Klick auf eine Person zum Bearbeiten erson elntaden
7= Aufgaben [1:]
Personen Abschlisse Pro verdient Provision erwartet
€l Meine Objekte
5 7 16.830 € 16.940 €
B Vorgange 2 eingeladen beurkundet a sgezanit 4 3 offene Reservierungen und Notartermine

2 Kunden

Philipp Greif Team verdient (5) °
ol Admin 2 Abschliisse 1direktgeworben 16.830 € -~

lul Verkaufsstand

. sL Sophie Lang verdient erwartet  Team verdient (4) o
[ Berater-Provisionen Teamleitung @ Abschliisse 1 % 1direktgeworben o€ 0 € 16.830 €
Team " Tim Vogel verdient erwartet  Team verdient (3) o.
Berater 3 Abschlisse 2 % 1direktgeworben 6.670 € 9.160 € 16.830 € -
98 Ubpersicht
» Marlon Weber verdient erwartet  Team verdient (2) o.
¥° stammbaum Berater 2 Abschlisse 2 % 1direktgeworben 10.160 € 7.780 € 10.160 €
& Partner & Netzwerk Lena Roth verdient erwartet o
@ T o Vertriebspartner @ Abschlisse 2 % o€ o€ -
eam-Boal
Jahresziele Jw Jana Wolf (¥ Erneutsenden [

eingeladen = Berater janawolf@demo.example glltig bis 21.1!*2026 Treppe ab 1,5 % (+1 Punkt je 3 Abschlisse, max. 3 %)
After Sales
Jonas Hahn

T Erneut senden
@ Ubersicht eingeladen | Berater jonas.hahn@demo.example giltig bis 19.10.2026 < g

[3 Assistenz-Aufgaben
Verdient = Provision aus beurkundeten Abschlissen (mit dem bei der Beurkundung festgehaltenen Satz), erwartet = offene Reservierungen bis Notartermin. Stornierte Abschlisse zahlen nicht.

© Pakele & Preise ~Team verdient" = die Person und alle darunter zusammen.

Nick Kramer
Inhaber / Leitung

Kostenfrei - unbegrenzt
Version 20.0-betad

Powered by Matchwerk

Jana Wolf als offene Einladung unter Marlon Weber



n Benutzer & Einladungen fiir alle anderen Rollen

Fir Konten auBerhalb des Vertriebs — Backoffice, Teammitglied, Assistenz, Eigentimer, weitere
Administratoren — gibt es Benutzer & Einladungen im Benutzermenii unten links (nur fur
Administratoren und Inhaber / Leitung).

Greif & Co.

Immobilien — Aufgaben
Alles, was ein Verkauf von dir braucht, bis die Provision bezahlt ist. Ein Klick erledigt den Schritt. © Aktualisieren
¥= Aufgaben [1:]
Notar & Kaufvertrag 4 V-03 - Tim Vogel

) Meine Objekte

Sabine & Jens Hoffmann
Sabine & Jens Hoffmann - HasenbergstraBe 12 - WE 04

a L] Beurkundung bestatigen . . .
@ Vvorgange Notartermin war am 1310, — beurkundat? 9 9 HasenbergstraBe 12 - WE 04 - 229.000 €

&, Kunden
Emre Yildiz - HasenbergstraBe 12 - WE 05

. ) KV beim Notar beauftragen ® Reserviert 14.09.2026
Geld Reservierungsfrist lauft heute ab
® KV beim Notar beauftragt

ll Verkaufsstand Thi B NeckarstraBe 45-WE 03 a

KVomEa!; lrTrger- ezc2 :;stzr:Te - KV-Entwurf ist da ® KV-Entwurf an Kaufer

g ici in Erstellung seit 22. age)
£ Berater-Provisionen ® Notartermin 13.10.2026 10:30
Team Miriam Scholz - NeckarstraBe 45 - WE 07 ® Beurkundet < jetzt
) Notartermin eintragen
N KV-Entwurf seit 14.09. beim Kaufer
98 Upersicht Kaufpreis fallig
Provisionsrechnung versandt
Stammbaum
& Abrechnung 6 - Haus-Provision offen: 140.280 €
Provision bezahlt

& Partner & Netzwerk

Dr. Markus Lehmann - HasenbergstraBe 12 - WE
[ Team-Board 02 26.010 £  Kaufpreisfalligkeit eintragen Rechnung an Verkaufer (9 %) 20.610 €
@ Jahresziele Beurkundet: Kaufpreiafallisket fehit Provision Tim Vogel wird bei der Beurkundung festgelegt
Nick Krgmer Julian Braun - NeckarstraBe 45 - WE 05 18.320 € | Kaufpreisfalligkeit eintragen )
Inhaber / Leitung Beurkundet - Kaufpreisfalligkeit fehlt Beurkund bestatigen
A Profil & Einstellungen Heike & Rolf Zimmermann - LindenstraBe 2 - WE Danach: Einheit ,verkauft*, Exposé-Abonnenten werden informiert, die

o1 28.710 € Kaufpreisfalligkeit eintragen Berater-Provision wird eingefroren

L Benutzer&F’ifnLadungen

Beurkundet - Kaufpreisfalligkeit fehlt Kundenakte 6ffnen >

> Abmelden
Sven Hartmann - LindenstraBe 2-WE 02

o 29.610 € Kaufpreisfalligkeit eintragen
Beurkundet - Kaufpreisfalligkeit fehlt

Nk Nick Krgmgr
Inhaber / Leitung
Olga Petrova- LindenstraBe 2-WE 03
Kostenfrei - unbegrenzt Beurkundet - Kaufpreisfalligkeit fehlt
Version 20.0-beta4

23.310 € Kaufpreisfalligkeit eintragen

Powered by Matchwerk Peter Kranz - NeckarstraBe 45 -WE 06

o 14.320 € Kaufpreisfalligkeit eintragen
Reurkundet . Kauforeisfalliokeit fehlt

Das Benutzermeni mit ,,Benutzer & Einladungen®
Der Reiter Benutzer listet alle Konten mit Benutzername, E-Mail und Rolle; unter der Rolle steht,

was sie darf. Rollendnderungen gelten ab der nachsten Anmeldung. Léschen entfernt ein Konto
nach Rickfrage (das eigene nicht).



Benutzer & Einladungen

Benutzer (13)  Einladen - 3 offen

Rolle bestimmt die Sichtbarkeit. Zuordnung” verknipft Sales-Rollen mit einem Mitarbeiter-Profil, damit sie
nur ihre eigenen Vorgange/Provisionen sehen.

Benutzer Rolle Zuordnung

admin . -
8 Administrator v
admin@greifco.de
Voller Zugriff inkL
Benutzerverwaltung, Objekte,
CRM, Provisicnen.

user -

lisabrandt@demo.example Teammitglied v
Wie Backoffice: Objekte und
Datenraum bearbeiten, alle
Vorgange inkL Beurkundung,
Team-Board; im CRM
zugeteitte und selbst
angelegte Leads — keine
Provisionen, kein
Stammbaum.

nick ;
Inhaber / Leitun A
nick kramer@demo.example 9
Voller Zugriff auf alle Daten
der Organisation.

nina Laschen
ninaalbers@demo.example Tt

Objekte und Datenraum

bearbeiten, alle Vorgange

inkL Beurkundung, Tearg-

Board; im CRM zugeteif:

und selbst angelegte Leads

— keine Pravisicnen, kein

Stammbaum.

ella Laschen
ellaschubert@demo.example Backofica

Objekte und Datenraum

bearbeiten, alle Vorgange

inkL Beurkundung, Team-

Board; im CRM zugeteilte

und selbst angelegte Leads

- keine Provisionen, kein

Stammbaum.

Alle Konten mit Rolle und Rollenbeschreibung

Bei Beratern und Vertriebspartnern zeigt die Spalte Zuordnung, zu welcher Person im Team das
Konto gehdrt — darlber sieht es nur seine eigenen Kunden, Vorgange und Provisionen. Wurde

die Person im Stammbaum eingeladen, steht die Zuordnung schon fest und erscheint mit dem
Zusatz (Stammbaum).



marlon Berater ~  Marlon - Marlon Weber Loschen
marlonweber@demo.example

Berater/Handelsvertreter —

Objekte nur ansehen

(Live/Abverkauf), nur eigene

Leads, Vorgange und

Provisionen, eigene Downline

im Stammbaum.

thomas.berger
v
thomasberger@beispielexample Anleger
Anleger — Zugriff nur auf das

eigene Kundenportal.

sophie Laschen

sophielang@demo.example Teamlgitung
Teamleitung — Kunden,
Vorgange und Provisionen
des eigenen Teams (Teilbaum
im Stammbaum); Objekte nur
im Vertrieb; kein Haus-Ertrag.

lena Vertriebspartner v  LenaRoth (Stammbaum) w | Loschen

lenaroth@demo.example
Externer Vertriebspartner —
Objekte nur ansehen
(Live/Abverkau), nur eilkene
Leads, Vorgange und
Provisionen, eigene Downline
im Stammbaum.

anna i Laschen
v
annabecker@demo.example G=EEE
Assistenz - nur die
zugewiesenen Autgaben mit
den Unterlagen und
Kontakten der betroffenen
Einheit.

peterkranz
peterkranz@beispielexample

Eigentiimer Léschen

Eigentimer - nur das
Eigentimer-Portal: eigene
‘Wohnung(en), Buchungen und
Anliegen.

zimmermann . -

Eigentiimer

zimmermann@beispielexample 9
Eigentimer — nur das
Eigentimer-Portal: eigene
Wohnung(en), Buchungen und
Anliegen.

Zuordnung aus dem Stammbaum: Lena Roth

Im Reiter Einladen: E-Mail-Adresse eintragen, Rolle wahlen, Einladung senden. Ohne Mailversand
zeigt Matchwerk den Registrierungslink direkt an. Offene Einladungen stehen darunter — auch
die aus dem Stammbaum — und lassen sich zuriickziehen. Ladst du dieselbe Adresse erneut
ein, gilt nur die neueste Einladung; offene Einladungen zédhlen beim Benutzer-Limit des Tarifs
mit.



Benutzer & Einladungen

Benutzer (13)  Einladen - 3 offen

Person per E-Mail einladen
kai.berg@demo.example Backoffice

Objekte und Datenraum bearbeiten, alle Vorgange kaEeurkundung,Team-Bcard; im CRM zugeteilte und
selbst angelegte Leads - keine Provisionen, kein Stammbaum.

Offene Einladungen

janawolf@demo.example - Berater
gliltig bis 2110.2026 Zuriickziehen

jonashahn@demo.example -EBerater ]
gultig bis 1910.2026 Zuriickziehen

neu.vertrieb@demo.example -Vertriebspartner .
gliltig bis 2010.2026 Zuriickziehen

Einladung fur das Backoffice

Benutzer & Einladungen

Benutzer (13)  Einladen - 4 offen

Dev-Modus (kein Mailversand) — Registrierungslink:
[register?token=9758ah948998e67db85290f7861c21bifeb360e7ad7d4323c9alli8fcea
d7404

Person per E-Mail einladen

E-Mail-Adresse Teammitglied

Wie Backoffice: Objekte und Datenraum bearbeiten, alle Vorgange inkL Beurkundung, Team-Board; im CRM
zugeteilte und selbst angelegte Leads - keine Provisionen, kein Stammbaum.

Einladung senden

I(-)Ffene Einladungen

kai.berg@demo.example -Backoffice B
g0tig bis 21.10.2026 Zurtickzienen
Janawolf@demo.example - Berater "
g0t bis 21.10.2026 Zurtickzienen
jonashahn@demo.example -Eerater
qiiltia bis 1910.2026 Zurtickziehen
neu.vertrieb@demo.example -Vertriebspartner

gilltig bis 20.10.2026 Zuriickziehen

Registrierungslink und offene Einladungen



Berater, Vertriebspartner und Teamleitungen lddst du besser im Stammbaum ein (siehe oben) —
dann sind Werber, Mitarbeiter-Zuordnung und Provision gleich gesetzt. Wahlst du hier eine
dieser Rollen, erinnert dich ein Hinweis daran. Anleger lddst du aus der Kundenakte im CRM ein,

damit das Kundenportal mit dem Kontakt verknlpft ist.



a Jahresziele der Firma

Team - Jahresziele enthilt die Ziele der Firma: Provisionsumsatz fir dieses und das nachste
Jahr, Notartermine im Jahr und den Ist-Ubertrag aus Verkiufen auBerhalb von Matchwerk. Die
Werte speichern sich beim Eintippen; die Notartermine erscheinen z. B. in der Team-Ubersicht
als Jahresziel.

Darunter steht jedes Konto als Karte mit Rolle, E-Mail-Bestatigung, Mitarbeiter-Zuordnung,
zugeteilten Leads und dem aktuellen Provisionssatz — nur zur Ansicht. Bei Beratern,

Vertriebspartnern und Teamleitungen fihrt Provision im Stammbaum pflegen direkt in den
Stammbaum. Auch die Berater-Provisionen zeigen die Sdtze nur noch an (,,iIm Stammbaum
pflegen - “) — so wird die Provision an genau einer Stelle gepflegt.

Greif & Co.
Immobilien

BETA Jahresziele

Jahresziele der Firma und alle Benutzerkonten - Berater, Werber und Provision pflegst du im Stammbaum

7= Aufgaben [1:]
Jahresziele

@) Meine Objekte

Provisionsumsatz 2026 (€) Provisionsumsatz 2027 (€) Notartermine 2026 Ist-Ubertrag auBerh. System (€)

[@ Vorgange 350000 1000000 25 148000

2, Kunden

Celd

lul Verkaufsstand

£ Berater-Provisionen
Team

98 Ubersicht

&° Stammbaum

& Partner & Netzwerk
[ Team-Board
Jahresziele

After Sales

@ Ubersicht
[3 Assistenz-Aufgaben

© Pakete & Preise

Nick Kramer
Inhaber / Leitung

NK

Kostenfrei - unbegrenzt
Version 20.0-betad

Powered by Matchwerk

Philipp Greif
Administrator - @admin

admin@greifco.de v bestatigt
Mitarbeiter-Zuordnung: Philipp Greif
Zugeteilte Leads: 6

Provisionssatz: —

Nina Albers
Backoffice - @nina

nina.albers@demo.example v bestatigt
Mitarbeiter-Zuordnung: Nina Albers
Zugeteilte Leads: O

Provisionssatz: —

Marlon Weber
Berater - @marlon

marlon.weber@demo.example v bestatigt
Mitarbeiter-Zuordnung: Marlon Weber
Zugeteilte Leads: 7

Provisionssatz: 2,0 % (fest)

Provision im St: pflegen

LR LenaRoth
Vertriebspartner - @lena

LB Lisa Brandt
Teammitglied - @user

lisa.brandt@demo.example « bestitigt
Mitarbeiter-Zuordnung: —
Provisionssatz: —

Ella Schubert
Backoffice - @ella

ella.schubert@demo.example + bestatigt
Mitarbeiter-Zuordnung: Ella Schubert
Zugeteilte Leads: O

Provisionssatz: —

PYl Thomas Berger
Anleger - @thomasberger
thomas.berger@beispiel.example + bestatigt

Mitarbeiter-Zuordnung: —
Provisionssatz: —

AnnaBecker
Assistenz - @anna

Nick Kramer
Inhaber / Leitung - @nick

nick.kramer@demo.example v bestatigt
Mitarbeiter-Zuordnung: Nick Kramer
Zugeteilte Leads: O

Provisionssatz: —

Tim Vogel
Berater - @tim

tim.vogel@demo.example v bestatigt
Mitarbeiter-Zuordnung: Tim\'ﬁgel

Zugeteilte Leads: T

Provisionssatz: 2,0 % (Treppe, 3 Abschliisse)
Provision im St: pflegen

'l Sophielang
Teamleitung - @sophie

sophie.lang@demo.example « bestatigt
Mitarbeiter-Zuordnung: Sophie Lang
Zugeteilte Leads: O

Provisionssatz: —

Provision im St: pflegen

Peter Kranz
Eigentimer - @peterkranz

Jahresziele der Firma und die Konten mit Link in den Stammbaum



a Das Team-Board

Team - Team-Board ist ein Kanban fir interne To-dos mit den Spalten Zu erledigen, In Arbeit,
Priifung und Erledigt. Jede Karte zeigt Titel, Beschreibung, Filligkeit (rot, wenn Uberfillig) und

die Kirzel der Beteiligten.

e + Aufgabe unter einer Spalte: Titel eintippen, Anlegen.

e Klick auf eine Karte: Status, Titel, Beschreibung, Zustandig (Bearbeiter), Verantwortlich,
Prioritdt und Fallig bis; Speichern oder Léschen.

e Karten per Ziehen in eine andere Spalte verschieben.

Greif & Co.
Immobilien

BETA Team-Board

Interne Team-To-Dos als Kanban — Karten per Drag & Drop verschieben, klicken zum Bearbeiten. Nur fir Mitarbeiter sichtbar.

*= Aufgaben
s o ® ZUERLEDIGEN &

@) Meine Objekte

Energieausweis TalstraBe
@ Vorgange anfordern
Beim Eigentimer nachhaken — ohne
Ausweis keine Freigabe.

17. Okt. a

2, Kunden

Geld

|l Verkaufsstand Fotos NeckarstraBe neu
machen

3 Berater-Provisionen @

Team

- Provisionsabrechnung Q3 an
98 Obersicht Steuerbiiro
Alle abgerechneten Vorgange
exportieren

28 Okt D

Berger: Finanzierungszusage
der Sparkasse nachfragen

&° Stammbaum
& Partner & Netzwerk
[ Team-Board

Jahresziele Unterlagen sind seit 3 Tagen bei Hr.

Lorenz.

After Sales 16. Okt @
@ Ubpersicht

~ Expose EwaldstraBe

[ Assistenz-Aufgaben aktualisieren g

© Pakete & Preise
+ Aufgabe

nk  Nick Kramer .
Inhaber / Leitung

gespeichert +

Kostenfrei - unbegrenzt

Version 20.0-beta 4

Powered by Matchwerk

@ INARBEIT 2

- Datenraum Villa Rosenau
vervollstandigen

Denkmalbescheid +
Sanierungskostenaufstellung...

13. Okt aD

~ Yildiz: fehlende Kauferangaben
anfragen

Reservierungsformular liegt vor — fir
den Kaufvertrag fehlen noch.

19. Okt @

+ Aufgabe

® PRUFUNG 1

- Kaufvertragsentwurf Berger

prifen
vom Notar gegenlesen,
vinsche erganzen.

20. Okt

+Aufgabe

® ERLEDIGT 1
~ Exposé-Texte

HasenbergstraBe Oberarbeiten
Lagebeschreibung erganzt.

+Aufgabe

Neue Aufgabe im Team-Board

Sichtbar ist das Board fir Leitung, Backoffice und Teammitglieder, fir die Teamleitung mit den
Karten ihres Teams und fir Berater nur mit Karten, die ihnen zugewiesen sind (,Mein Board” im
Benutzermendi).



Zuerledigen v

E é traBe ak

Beschreibung ..

Zustandig (Bearbeiter) l{eram\m:rllich

Nina Albers v — niemand —
Prioritat Fallig bis
Hoch - [ E§]10.2026 [u} J

Angelegt von Nick Kramer - 14.10.2026

Léschen

Karte bearbeiten: Zustéandigkeit, Prioritat, Falligkeit

Matchwerk - Anleitung - Team, Stammbaum & Benutzer - Stand 14.10.2026 - erzeugt aus dem versionierten Storyboard
(doku_studio/) — bei Anderungen einfach neu generieren.



